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Producția globală de fructe,000 tone

2015 2016 2017 2018

Caise 10 22 13 16

Cirteșe 19 12 16 19

Piersici 25 20 21 22

Prune 100 100 93 115

Mere 308 412 487 505
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GEOGRAFIA EXPORTURILOR DE MERE DIN RM, 000 
TONE
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Geografia exporturilor de prune din RM, 000 TONE
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Provocările exportatorilor pe piața CSI
1. Am progresat la capitolul calitate, 

sortiment și fructele corespund 
preferințelor consumatorilor;

2. Există cerere de mere, prune și struguri în 
Mongolia și regiunile din Orientul 
Îndepărtat, care tradițional se aprovizionau 
din China 

ȚINEM CONT DE:

➢În lunile Iulie – Decembrie, concurență foarte 
mare datorită politicilor de substituire a 
exporturilor și prezenței masive a fructelor din 
Turcia, Iran, Uzbechistan și Armenia;

➢Scăderea graduală a puterii de cumpărare a 
cetățenilor din Uniunea Vamală, urmare a 
sancțiunilor impuse Federației Ruse;

➢Comerțul cu fructe proaspete este preluat rapid 
de rețelele de magazine



Provocările exportatorilor pe piața UE
1. Prunele și strugurii de masă încep a fi cunoscute în piețele UE.

2. Pentru mere perspectiva sunt segmentele de nișă sau în ani cu reduceri 
de recolte din țările UE

ȚINEM CONT DE:

• Global GAP, ISSO, HASSP, etc. - permisul de intrare în comerț UE;

• Ajustarea rapidă la standardele de marketing din UE, preț, ambalaj, 
sortiment și continuitatea livrărilor conform specificațiilor

• Trebuie rapid să ne cooperăm pentru a promova fructele pe piețele UE și 
dezvolta relații interpersonale cu traiderii din țările UE 

• Trebuie rapid să învățăm limba engleză și regulile de comerț existente în UE



Provocările exportatorilor pe piața Orientului Mijlociu

Există cerere la mere de soiul Gala, Golden, 
Red Chief și Granny Smith

Să învățăm limba engleză și și regulile de 
comerț cu fructe în aceste piețe



Transport maritim, cutii Bushel 18 kg, containere REF 40 picioare

Bushel standard, 20 palete 960 de cutii, 
masa netto de 17640 kg

Bushel Compact 21 palete, 1176 de cutii, 
masa netto 21168 kg



Particularitățile exportatorilor în Orientului Mijlociu

1. Prețul merelor se negociază la cutie telescopică (bushel) de 18 kg  netto, 
cu un număr distinct de mere în cutie, aranjate în 5 rânduri (în alveole de 
carton turnat), calibre (număr de fructe în cutie) 
80/100/113/125/138/150/163.

2. Merele expediate trebuie să corespundă specificațiilor și să aibă o viață de 
raft de cel puțin 3 săptămâni din momentul descărcării.

3. Perioada de tranzit din portul Odessa spre diferite porturi de destinație 
durează de la 10 zile pentru Arabia Saudit și până la 30 zile pentru Qatar. 



Oportunități Republica Moldova 

1. Premise pentru reducerea costurilor și 
creșterea productivității (acces la 
irigare, protecția anti-grindină, surse 
financiare, resurse de muncă)

2. Negocierea cu UE creșterea 
contingentelor la prune și struguri

3. Strategii și programe de durată privind 
dezvoltarea sectorului

4. Susținerea și subvenționarea 
campaniilor de promovare și 
participarea la târguri și expoziții



Mulțumesc pentru atenție


